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Program

e Predstaveni spolecnosti

e ProC expandovat?

e Vybér lokalit pro expanzi

e Specifika trhu, lokalni rozlisnosti

e Typ vstupu na trh

 Webové reseni globalniho eshopu
e Faktory (ne)uspéchu

e Budoucnost evropského e-retailu
* Planovana expanze KASA.cz

o Zaver

kasaru



Predstaveni spolecnosti

» Spole¢nost pisobiv CR, SR,PLaDE ~ — == o
= KASA.cz, HEJ.sk, EUKASA.de, EUKASA.pl

» Zalozena roku 1999

» Obrat skupiny obchodu presahl 1 mild K¢

* Nejrychleji rostouci cesky eshop z TOP5

» Cislo 1 na Slovensku, ¢islo 2 v CR

* 60 zaméstnancu

* Pres 160 tisic objednavek za rok
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ProC expandovat?

 Stav Ceského trhu (20%), potencial
» Potencial okolnich trht (> 100%)
» Zku$enost z CR, SR, ..

» Prilezitost dnes / zitra na jednotlivych trzich
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Vybér lokalit pro expanzi
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Specifika jednotlivych trht (B2C)

 CR, SR — souéasna pozice
* Polsko

e Velikost trhu, lidi, internet

* Néemecko
» Velikost, lidi, stav internetu, konkurence

* Vychod - Madarsko, Rumunsko, Bulharsko, Pobalti

» Velikost, lidi, stav internetu, konkurence

« Zapad — Francie, Benelux, Svycarsko, Italie, ..

« Velikost, lidi, stav internetu, konkurence kasa.eu



Typ vstupu na trh

 Stavba od nuly
» Malé pocatecni investice
» Malarizika
» Dlouhodoby proces, plan na cca 5 let

» Akvizice
» Pocatecni naklady
» Vetsirizika pri vybéru, historie spolecnosti
* Rychlé ziskani pozice
* Je na trhu koho koupit?
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Globalni eshop

 Obchod musi reflektovat internetovou kulturu
dané zeme (vzhled, nabidka, ...)

» B2C aplikace (globalni pohled pri tvorbée, 20%
webu)

» Specifika daného trhu / webu (billing, logistika,
marketing, CRM)
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Faktory uspéchu

* Definovat cil na daném trhu
* Obchod je vzdy obchod (na typu nezalezi)

* Najit prostor na trhu (zamérte se na cil)

* Nebojujte zbranémi nejvétsich konkurentu
» Sortiment, forma prodeje, cilova skupina, vzhled obchodu, sluzby obchodu

* Najit chyby nejvéetsich konkurentu

» Zakaznici x obrat x obchodni marze (%) — naklady
= nas cil (ZISK)
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Budoucnost evropského e-retailu

* Internet nedobyde Evropu na 100%
* 100% komodity a 0% komodity
» 30% elektroniky v CR po internetu do par let

» Jak bude vypadat internetovy obchod v roce 20107
 rychlost, spolehlivost, cena
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Planovana expanze KASA.cz

» Madarsko
» Vychodni Evropa (comming soon)
» Zapadni Evropa
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Dékuji za pozornost

Citat dne: Nerikej Ze nemuzes, kdyZ nechces. ProtoZe prijdou
velmi brzy dnove, kdy to bude daleko horsi: budes pro zmenu

chtit a pak uz nebudes moci.
JAN WERICH

Martin Kasa
martin@kasa.cz

kasaru




